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1. Giới thiệu
Trong bối cảnh thế giới đang chuyển mình từ toàn 

cầu hóa sang xu hướng khu vực hóa và bảo hộ thương 
mại, những thay đổi trong chính sách thương mại của 
các nền kinh tế lớn đang tạo ra ảnh hưởng sâu sắc đến 
các quốc gia có độ mở cao như Việt Nam. Đặc biệt, từ 
sau đại dịch COVID-19, cùng với căng thẳng địa chính 
trị giữa Hoa Kỳ và Trung Quốc ngày càng gia tăng, các 
biện pháp phòng vệ thương mại, thuế quan và giám 
sát chuỗi cung ứng đã trở thành công cụ chính sách 
phổ biến của nhiều quốc gia nhằm bảo vệ ngành công 
nghiệp nội địa. Việt Nam, với vai trò là trung tâm sản 
xuất, lắp ráp chiến lược trong khu vực châu Á - Thái 
Bình Dương, đang phải đối mặt với những hệ quả ngày 
càng rõ nét của làn sóng chính sách này.

Vào tháng 4 năm 2025, Bộ Thương mại Hoa Kỳ 
chính thức công bố áp dụng mức thuế đối ứng lên tới 
46% đối với một số mặt hàng nhập khẩu từ Việt Nam, 
sau khi xác định có dấu hiệu trợ cấp không công bằng 
và cấu trúc chuỗi cung ứng liên quan đến Trung Quốc. 
Mặc dù đây là một biện pháp mang tính kỹ thuật trong 
khuôn khổ pháp lý của WTO, nhưng xét trên thực tiễn, 
chính sách này gây ra tác động tức thì lên thương mại 
hàng hóa và làm lung lay niềm tin của nhà đầu tư quốc 
tế vào môi trường kinh doanh tại Việt Nam.

Trước tình hình này, vấn đề đặt ra là cần đánh giá 
một cách hệ thống mức độ và cơ chế tác động của chính 
sách thuế đối ứng này đến hoạt động xuất khẩu và thu 
hút FDI của Việt Nam, từ đó đề xuất các giải pháp 
chính sách phù hợp trong cả ngắn hạn và dài hạn. Mục 
tiêu của bài viết là cung cấp một phân tích có cơ sở lý 
luận vững chắc và dẫn liệu thực chứng rõ ràng, nhằm 
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làm rõ bản chất của chính sách thuế này cũng như các 
hệ lụy mà nó mang lại. Đồng thời, bài viết hướng tới 
việc đề xuất một hệ khuyến nghị mang tính khả thi, cân 
bằng giữa yêu cầu ổn định trước mắt và định hướng 
phát triển bền vững dài hạn trong thương mại và đầu tư.

2. Tác động của chính sách thuế đối ứng dưới 
góc nhìn lý thuyết

Chính sách thuế đối ứng mà Hoa Kỳ áp đặt lên hàng 
hóa nhập khẩu từ Việt Nam là một hiện tượng thương 
mại điển hình trong giai đoạn hậu toàn cầu hóa, khi các 
quốc gia lớn sử dụng công cụ pháp lý thương mại để tái 
định hình chuỗi cung ứng và bảo vệ lợi ích công nghiệp 
trong nước. Chính sách này có thể được giải thích, tiếp 
cận từ nhiều khung lý thuyết khác nhau.

Trước hết, trong lý thuyết thương mại cổ điển của 
Ricardo, lợi thế so sánh cho phép các quốc gia chuyên 
môn hóa sản xuất, từ đó tối đa hóa lợi ích thương mại. 
Tuy nhiên, trong thực tiễn hiện đại, mô hình thương 
mại tự do lý tưởng thường bị điều chỉnh bởi các yếu tố 
địa chính trị, mất cân bằng cán cân thương mại, và sức 
ép từ nhóm lợi ích nội địa. Trong bối cảnh đó, các chính 
sách bảo hộ thương mại như thuế đối ứng (CVD) được 
triển khai để chống lại điều mà quốc gia nhập khẩu 
xem là trợ cấp không công bằng từ phía quốc gia xuất 
khẩu. Theo quy định của WTO trong Hiệp định về Trợ 
cấp và Các biện pháp đối kháng, một quốc gia có quyền 
áp thuế đối ứng nếu chứng minh rằng hàng hóa nhập 
khẩu nhận trợ cấp và gây thiệt hại cho ngành sản xuất 
nội địa. Mỹ đã sử dụng công cụ này với tần suất ngày 
càng tăng, đặc biệt từ sau chính sách “America First” 
và Đạo luật Giảm lạm phát (IRA). Cơ chế này không 
chỉ đơn thuần tăng thuế, mà còn tạo ra hiệu ứng răn 
đe chuỗi cung ứng, khiến các nước bị đánh thuế phải 
tái cấu trúc hoạt động xuất khẩu và chứng minh minh 
bạch về xuất xứ, trợ cấp và cấu trúc giá thành. Với Việt 
Nam, chính sách thuế đối ứng của Mỹ là hệ quả của mô 
hình sản xuất hiện nay, nơi nhiều doanh nghiệp vẫn phụ 
thuộc vào nguyên liệu đầu vào, máy móc và công nghệ 
từ Trung Quốc, dù sản phẩm hoàn thiện được sản xuất 
tại Việt Nam. Điều này khiến Việt Nam rơi vào vùng 
xám giữa “sản xuất nội địa” và “trung chuyển hàng 
hóa”, dễ bị cáo buộc né thuế, trợ cấp trá hình hay thao 
túng chuỗi cung ứng.

Một lý thuyết khác có liên quan để giải thích ảnh 
hưởng của chính sách thuế đối ứng là lý thuyết chuỗi 
giá trị toàn cầu. Theo đó, hoạt động sản xuất ngày nay 
được phân mảnh toàn cầu, với từng quốc gia đảm nhận 
một mắt xích trong chuỗi giá trị (Gereffi và cộng sự, 
2005). Việt Nam, với lợi thế chi phí thấp, môi trường 
đầu tư tương đối ổn định và vị trí địa lý gần Trung 
Quốc, đã trở thành trung tâm lắp ráp và hoàn thiện sản 
phẩm, đặc biệt trong các lĩnh vực điện tử, năng lượng 
tái tạo và gia công công nghệ. Vấn đề đặt ra là, trong 
mô hình chuỗi giá trị toàn cầu, giá trị gia tăng tạo ra tại 

Việt Nam thường không cao, do phần lớn nguyên vật 
liệu, linh kiện và công nghệ vẫn do Trung Quốc hoặc 
nước thứ ba cung cấp. Khi Hoa Kỳ - nước tiêu thụ cuối 
cùng - áp thuế đối ứng, lập luận thường xoay quanh 
việc sản phẩm thực chất vẫn có nguồn gốc Trung Quốc 
hoặc một nước thứ ba, dù được đóng gói tại Việt Nam. 
Đây chính là nút thắt trong vai trò của Việt Nam trong 
chuỗi giá trị toàn cầu: thiếu năng lực nội địa hóa sâu, 
phụ thuộc công nghệ và bị tổn thương trước biến động 
chính sách của các thị trường tiêu thụ lớn. 

Lý thuyết OLI là khung phân tích phổ biến khác 
để lý giải quyết định đầu tư quốc tế của doanh nghiệp. 
Theo đó, một doanh nghiệp lựa chọn điểm đến FDI dựa 
trên ba yếu tố: O (Ownership): Lợi thế tài sản, công 
nghệ, thương hiệu; L (Location): Lợi thế vị trí, chi phí 
sản xuất, chính sách ưu đãi, và đặc biệt là khả năng tiếp 
cận thị trường cuối; và I (Internalization): Mức độ kiểm 
soát chuỗi cung ứng, giảm rủi ro giao dịch (Dunning, 
1980). Trong trường hợp Việt Nam, việc bị áp thuế 
đối ứng khiến yếu tố “L - Location” mất điểm nghiêm 
trọng. Một nhà đầu tư vào Việt Nam không chỉ quan 
tâm đến chi phí hay hạ tầng, mà quan tâm đến việc liệu 
hàng hóa sản xuất ở Việt Nam có thể vào được Mỹ với 
thuế suất ưu đãi hay không. Khi yếu tố này biến mất, 
các tập đoàn sẽ có động lực chuyển nhà máy sang các 
nước không bị áp thuế hoặc áp thuế với mức thấp như 
Mexico hoặc Ấn Độ. 

Cuối cùng, chính sách thuế đối ứng của Hoa Kỳ còn 
có thể được giải thích dưới góc nhìn kinh tế chính trị 
toàn cầu, đặc biệt trong bối cảnh cạnh tranh Mỹ - Trung 
kéo dài. Trong mắt các nhà hoạch định chính sách Mỹ, 
Việt Nam là một phần trong chuỗi sản xuất mở rộng 
của Trung Quốc. Do vậy, chính sách thương mại với 
Việt Nam không hoàn toàn là phản ứng kinh tế, mà 
mang đậm cả sắc thái địa chính trị - nhất là khi hàng 
hóa Việt Nam tăng trưởng mạnh sau khi Mỹ áp thuế 
với Trung Quốc. Bài học kinh nghiệm từ chính sách 
thương mại gần đây cho thấy, nếu Việt Nam không tự 
chứng minh được sự độc lập và minh bạch trong chuỗi 
cung ứng, thì các rủi ro về áp thuế, điều tra xuất xứ, 
hoặc trừng phạt thương mại sẽ còn tiếp diễn. Mô hình 
phát triển dựa trên FDI và xuất khẩu nếu không chuyển 
hóa thành năng lực công nghệ và tự chủ nội địa, sẽ trở 
nên cực kỳ dễ tổn thương trong một thế giới đầy bất ổn 
và chủ nghĩa bảo hộ đang quay trở lại.

3. Phân tích tác động của chính sách thuế đối 
ứng của Mỹ tới thương mại và đầu tư của Việt Nam

Chính sách áp thuế đối ứng của Hoa Kỳ đối với một 
số mặt hàng nhập khẩu từ Việt Nam, với mức thuế suất 
lên đến 46%, đánh dấu một bước leo thang mới trong 
xu hướng gia tăng các biện pháp bảo hộ thương mại tại 
nền kinh tế lớn nhất thế giới. Đây không chỉ là tác động 
ngắn hạn đơn lẻ lên vài nhóm sản phẩm cụ thể, mà là 
cú sốc lan tỏa đối với toàn bộ cấu trúc xuất khẩu và mô 
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hình thu hút đầu tư nước ngoài của Việt Nam, vốn phụ 
thuộc mạnh mẽ vào các chuỗi cung ứng toàn cầu có 
trục chính hướng về Mỹ.

3.1. Tác động ngắn hạn
Trong ngắn hạn, hệ quả tức thì của việc Mỹ áp thuế 

đối ứng là chi phí hàng hóa xuất khẩu tăng cao, làm mất 
đi lợi thế cạnh tranh của Việt Nam tại thị trường Mỹ - 
thị trường xuất khẩu lớn nhất của Việt Nam trong nhiều 
năm qua. Theo Tổng cục Hải quan Việt Nam, kim 
ngạch xuất khẩu từ Việt Nam sang Hoa Kỳ năm 2023 
đạt 97,1 tỷ USD, chiếm 27,2% tổng kim ngạch xuất 
khẩu quốc gia. Trong đó, các nhóm hàng nằm trong 
diện bị điều tra hoặc bị ảnh hưởng gián tiếp bởi chính 
sách thuế gồm: pin năng lượng mặt trời, thiết bị điện 
tử, máy móc công nghiệp, xe điện và thiết bị gia dụng 
thông minh, có tổng kim ngạch khoảng 8,1-8,5 tỷ USD. 
Việc đánh thuế các nhóm hàng này với mức thuế từ 
16% đến 46% khiến cho chi phí hàng hóa Việt Nam tại 
Mỹ đội lên đáng kể, làm mất lợi thế cạnh tranh so với 
các nước không bị áp thuế như Mexico hoặc Ấn Độ.

Trong nhóm các ngành chịu ảnh hưởng từ chính 
sách thuế đối ứng của Hoa Kỳ, lĩnh vực sản xuất pin 
năng lượng mặt trời bị tác động trực tiếp và sâu sắc 
nhất. Theo dữ liệu từ Ủy ban Thương mại Quốc tế Hoa 
Kỳ (USITC), trong năm 2023, kim ngạch xuất khẩu 
các sản phẩm pin mặt trời từ Việt Nam sang Mỹ đạt 
trên 2,8 tỷ USD. Sau khi mức thuế được công bố vào 
đầu tháng 4/2025, các doanh nghiệp Mỹ có nhà máy 
đặt tại Việt Nam có thể sẽ phải đánh giá lại chiến lược 
cung ứng khu vực do rủi ro pháp lý gia tăng. Ngoài ra, 
tác động lan rộng đến các ngành điện tử, xe điện và 
công nghiệp phụ trợ. Dữ liệu từ OECD cho thấy trong 
ngành điện tử - lĩnh vực xuất khẩu mũi nhọn của Việt 
Nam - giá trị gia tăng nội địa chỉ chiếm khoảng 20%, 
phần lớn linh kiện đến từ Trung Quốc và Hàn Quốc. 
Điều này khiến nhiều sản phẩm, mặc dù được lắp ráp 
tại Việt Nam, vẫn bị nghi ngờ về nguồn gốc thực sự, và 
bị xếp vào diện hàng hóa “lẩn tránh thuế”. 

Tác động lên tâm lý thị trường tài chính cũng không 
nhỏ. Trong tuần đầu tháng 4/2025, tỷ giá USD/VND đã 
tăng khoảng hơn 1,2% do thị trường lo ngại sụt giảm 
dự trữ ngoại tệ từ xuất khẩu. Đồng thời, thị trường 
chứng khoán Việt Nam sau khi Mỹ công bố chính sách 
thuế đối ứng với các quốc gia, trong đó có Việt Nam đã 
chứng kiến hai phiên sụt giảm mạnh gần 7% với hầu 
hết các cổ phiếu các nhóm ngành giảm sàn kịch biên 
độ, phản ánh kỳ vọng tiêu cực của nhà đầu tư về triển 
vọng xuất khẩu và doanh thu trong quý II/2025.

Tác động đến dòng vốn đầu tư trực tiếp nước ngoài 
(FDI) cũng rất đáng lo ngại. Việt Nam hiện là một 
trong những trung tâm sản xuất công nghiệp có tỷ trọng 
FDI cao nhất ASEAN, với hơn 70% kim ngạch xuất 
khẩu đến từ khối doanh nghiệp FDI (Tổng cục Thống 
kê, 2024). Chính sách thuế mới của Hoa Kỳ khiến các 

tập đoàn công nghệ và năng lượng tái tạo phải đánh giá 
lại khả năng an toàn thương mại của Việt Nam. Việc 
không thể tiếp cận thị trường Mỹ một cách thuận lợi 
làm suy giảm sức hấp dẫn của Việt Nam trong mắt các 
nhà đầu tư có định hướng xuất khẩu.

3.2. Tác động dài hạn
Về dài hạn, các tác động của chính sách thuế đối 

ứng không chỉ là sự điều chỉnh về chi phí hay dòng tiền, 
mà còn ảnh hưởng sâu sắc đến chiến lược phát triển 
thương mại và công nghiệp của Việt Nam, cũng như vị 
thế của Việt Nam trong chuỗi giá trị toàn cầu.

Trước hết, quyết định của Hoa Kỳ cho thấy mô hình 
tăng trưởng dựa vào FDI và xuất khẩu của Việt Nam 
đang bước vào giai đoạn có rủi ro cao, khi phần lớn sản 
phẩm “Made in Vietnam” vẫn phụ thuộc đáng kể vào 
nguyên liệu, linh kiện và công nghệ từ một số nước thứ 
ba, đặc biệt là Trung Quốc. Theo dữ liệu của OECD, 
tỷ lệ giá trị gia tăng nội địa trong xuất khẩu của Việt 
Nam chỉ đạt khoảng 41%, thấp hơn đáng kể so với Thái 
Lan (56%) và Malaysia (64%). Trong các ngành thâm 
dụng công nghệ như điện tử, tỷ lệ này còn thấp hơn, 
chỉ vào khoảng 20-25% do phần lớn linh kiện và thiết 
bị đầu vào được nhập khẩu từ Trung Quốc, Hàn Quốc 
và Nhật Bản. Đối với ngành pin năng lượng mặt trời, 
tỷ lệ linh kiện Trung Quốc trong mỗi tấm pin được sản 
xuất tại Việt Nam chiếm đến 70-80% tổng giá trị sản 
phẩm, cho thấy mức độ phụ thuộc cao và hàm lượng 
nội địa hóa thấp - điều khiến các sản phẩm này dễ bị 
đánh giá là có nguy cơ “tránh thuế” trong các cuộc điều 
tra thương mại.

Thứ hai, nếu Việt Nam không nhanh chóng tái cơ 
cấu chuỗi cung ứng theo hướng nội địa hóa sâu hơn, rất 
có thể sẽ tiếp tục trở thành mục tiêu của các biện pháp 
phòng vệ thương mại từ các nước phát triển khác. Ví 
dụ, EU đang chuẩn bị triển khai cơ chế CBAM (Carbon 
Border Adjustment Mechanism) và quy định về truy 
xuất chuỗi cung ứng carbon, trong đó Việt Nam cũng 
có nguy cơ bị giám sát nếu không chứng minh được 
xuất xứ và tính bền vững của sản phẩm xuất khẩu. 
Ngoài ra, trong tương lai gần, các quốc gia như Nhật 
Bản, Hàn Quốc có thể áp dụng cơ chế tương tự khi các 
tiêu chuẩn ESG (môi trường - xã hội - quản trị) ngày 
càng được tích hợp vào chính sách thương mại.

Một tác động dài hạn khác là sự mất niềm tin của 
cộng đồng đầu tư quốc tế nếu Việt Nam không xử lý tốt 
các cáo buộc trợ cấp và xuất xứ. Trong các đợt điều tra 
tương tự trước đây (ngành gỗ dán, thép, tủ gỗ, lốp xe), 
Mỹ từng áp thuế rất cao do xác định Việt Nam là điểm 
trung chuyển để tránh thuế Trung Quốc. Nếu xu hướng 
này tiếp diễn, Việt Nam có nguy cơ bị xem là điểm rủi 
ro pháp lý trong chiến lược đầu tư - điều có thể khiến 
các tập đoàn lớn ưu tiên đặt nhà máy tại những quốc gia 
có hiệp định thương mại vững chắc hơn với Mỹ, như 
Mexico hoặc Ấn Độ.
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Cuối cùng, chính sách thuế đối ứng này đặt ra thách 
thức cho toàn bộ mô hình tăng trưởng hướng xuất khẩu 
mà Việt Nam đã theo đuổi suốt ba thập kỷ qua. Nếu 
không thể kiểm soát được chuỗi cung ứng đầu vào, nâng 
tỷ lệ nội địa hóa và đảm bảo tính minh bạch trong chính 
sách đầu tư và thương mại, Việt Nam sẽ khó duy trì được 
tốc độ tăng trưởng bền vững trong môi trường toàn cầu 
đang bước vào kỷ nguyên hậu toàn cầu hóa, nơi mà chủ 
nghĩa bảo hộ, tính bền vững và công nghệ đang trở thành 
bộ lọc mới trong quan hệ thương mại quốc tế.

4. Một số khuyến nghị 
Việc Hoa Kỳ áp dụng mức thuế đối ứng cao đối với 

một số mặt hàng xuất khẩu từ Việt Nam, trong bối cảnh 
cạnh tranh chiến lược Mỹ - Trung tiếp tục leo thang, đặt 
ra yêu cầu cấp thiết đối với Việt Nam trong việc định 
hình lại phương thức ứng xử quốc gia trong quan hệ 
thương mại quốc tế. Để giảm thiểu tác động tiêu cực và 
duy trì ổn định cho thương mại và đầu tư, Việt Nam cần 
thực hiện đồng bộ các nhóm giải pháp, trong đó đặc biệt 
nhấn mạnh đến đàm phán ngoại giao chủ động, rà soát 
thể chế nội địa, củng cố năng lực chuỗi cung ứng, và định 
vị lại hình ảnh thương mại quốc gia trong dài hạn.

Trong ngắn hạn, ưu tiên chiến lược hàng đầu là chủ 
động thúc đẩy đối thoại và đàm phán song phương với 
Hoa Kỳ ở nhiều cấp độ nhằm giải quyết tranh chấp trên 
cơ sở pháp lý và nguyên tắc thương mại toàn cầu. Cần 
chủ động thể hiện lập trường quốc gia có trách nhiệm, 
tôn trọng luật chơi quốc tế, nhưng kiên quyết bảo vệ 
quyền lợi chính đáng của mình. Mục tiêu không chỉ 
dừng lại ở việc làm rõ tính minh bạch của chuỗi cung 
ứng tại Việt Nam, mà còn là khẳng định tính hợp pháp 
của các chính sách ưu đãi đầu tư mà Việt Nam đang áp 
dụng trong khuôn khổ WTO và các FTA đã ký kết.

Một trong những vấn đề cấp bách khác cần được xử 
lý là hiện tượng trung chuyển hàng hóa từ nước thứ ba, 
đặc biệt là Trung Quốc, thông qua Việt Nam để né tránh 
thuế quan từ phía Mỹ. Đây là một trong những nguyên 
nhân trực tiếp dẫn đến việc Việt Nam bị đưa vào diện 
điều tra và áp thuế đối ứng. Do đó, cần nhanh chóng 
triển khai các biện pháp kiểm soát chặt chẽ hơn đối với 
hoạt động nhập khẩu, lắp ráp và tái xuất khẩu, đặc biệt 
trong các ngành có rủi ro cao như điện tử, thiết bị năng 
lượng tái tạo, pin mặt trời và phụ tùng xe điện. Các 
Bộ ban ngành có liên quan cần phối hợp với các địa 
phương khu công nghiệp để thiết lập cơ chế giám sát 
chuỗi cung ứng, truy xuất xuất xứ đầu vào thông qua hệ 
thống hóa đơn điện tử, mã số HS và dữ liệu định danh 
doanh nghiệp. Việc xử lý nghiêm các hành vi gian lận 
thương mại và minh bạch hóa hoạt động xuất xứ không 
chỉ là biện pháp tuân thủ pháp luật quốc tế, mà còn là 
cách thể hiện thiện chí của Việt Nam trong việc giữ gìn 
quan hệ thương mại ổn định và có trách nhiệm.

Ngoài ra, để hỗ trợ doanh nghiệp trong giai đoạn 
khó khăn, Chính phủ cũng cần triển khai các gói hỗ trợ 
tạm thời để duy trì năng lực sản xuất và xuất khẩu cho 

các doanh nghiệp bị ảnh hưởng. Các chính sách này có 
thể bao gồm gia hạn thời gian nộp thuế, hỗ trợ tín dụng 
thông qua Ngân hàng Phát triển Việt Nam, tái đào tạo 
lao động mất việc do đơn hàng bị hủy, cũng như hỗ trợ 
pháp lý và tư vấn về phòng vệ thương mại cho doanh 
nghiệp nhỏ và vừa. Quan trọng hơn, Việt Nam cần xây 
dựng một cơ chế cảnh báo sớm về rủi ro thương mại, 
bao gồm hệ thống phân tích dữ liệu thương mại, cảnh 
báo về các mặt hàng bị điều tra hoặc có nguy cơ cao, 
từ đó giúp doanh nghiệp chủ động chuyển hướng thị 
trường và điều chỉnh chiến lược chuỗi cung ứng.

Về dài hạn, Việt Nam cần đặt trọng tâm vào chiến 
lược tái cấu trúc mô hình tăng trưởng theo hướng độc lập 
và có giá trị gia tăng cao hơn. Việc phụ thuộc sâu vào các 
nguồn cung linh kiện, máy móc và nguyên liệu đầu vào từ 
Trung Quốc khiến hàng hóa sản xuất tại Việt Nam dễ bị 
tổn thương trong các cuộc điều tra thương mại từ các thị 
trường phát triển. Để khắc phục điểm yếu này, Việt Nam 
cần phát triển mạnh công nghiệp hỗ trợ nội địa, khuyến 
khích các doanh nghiệp trong nước đầu tư vào sản xuất 
các linh kiện chiến lược như cell năng lượng, bảng mạch 
điều khiển, vật liệu bán dẫn và cảm biến thông minh. Nhà 
nước cần đóng vai trò kiến tạo hạ tầng pháp lý và tài chính 
để hỗ trợ các lĩnh vực này, trong đó bao gồm ưu đãi tín 
dụng, đất đai, và hỗ trợ nghiên cứu phát triển.

Bên cạnh đó, chiến lược thu hút đầu tư nước ngoài 
cũng cần được điều chỉnh theo hướng có chọn lọc và có 
chiều sâu. Các tiêu chí lựa chọn nhà đầu tư không thể chỉ 
dừng lại ở giá trị vốn đăng ký, mà cần chú trọng đến mức 
độ liên kết với doanh nghiệp nội địa, tỷ lệ nội địa hóa, 
khả năng chuyển giao công nghệ và cam kết tuân thủ 
tiêu chuẩn thương mại toàn cầu. Việc nâng cao điều kiện 
tiếp cận ưu đãi - ví dụ, yêu cầu tối thiểu tỷ lệ nội địa hóa 
30-40% trong vòng ba năm - không những không làm 
nản lòng nhà đầu tư nghiêm túc, mà còn góp phần tạo 
dựng nền tảng bền vững cho ngành sản xuất trong nước.

Cuối cùng, Việt Nam cần nâng cấp năng lực thể chế 
thương mại thông qua cải cách quy trình đánh giá trợ 
cấp đầu tư, minh bạch hóa chính sách thuế - tài chính và 
tăng cường thể hiện vai trò tại các diễn đàn thương mại 
đa phương như WTO, APEC và ASEAN. Song song 
đó, cần phát triển một chiến lược truyền thông quốc 
gia về thương mại và đầu tư, trong đó phản ánh rõ cam 
kết của Việt Nam với các nguyên tắc thị trường, phát 
triển bền vững và tôn trọng luật lệ quốc tế. Việc củng 
cố hình ảnh Việt Nam như một điểm đến đầu tư minh 
bạch, có trách nhiệm và đáng tin cậy sẽ là yếu tố quyết 
định trong nỗ lực ứng phó không chỉ với chính sách 
thuế của Mỹ hiện nay, mà với toàn bộ thách thức của 
thương mại toàn cầu trong giai đoạn mới.
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